> Netzwerk fiir Empfehlungen

Geschaftskontakte beim Friihstiick ausgetauscht

ie treffen sich wiochentlich zum Telefondienstleis-
S gemeinsamen Frihstick und ter Nicolas Miiller

tauschen Geschiftsempfehlungen gehdrt zu den
aus. Vor wenigen Tagen griindeten 20

Griindungsmitglie-
Unternehmer zusammen mit etwa 60 dern des neuen
Gisten im Kronshagener Biirgerhaus
das BNI-Chapter ,,Holtenau® Es ist der
erste Zusammenschluss von Geschifts-
leuten in der Region, der nach diesem
weltweit standardisierten Prinzip funk-
tioniert. BNI steht fiir Business Network
International, kommt aus den Vereinig-
ten Staaten und ist nach eigenen Anga-
ben mit 6.200 Gruppen in 45 Lindern
aktiv. Im vergangenen Jahre haben dem-
nach etwa 140.000 BNI-Mitglieder mehr
als 690.000 Empfehlungen generiert.
Dabei wurden Geschifte mit einem Vo-
lumen in Hohe von etwa 5,4 Milliarden
Euro generiert.

BNI funktioniert auf der Basis von
Vertrauen und Empfehlungen. Rund
um den Globus treffen sich - meist in
den Morgenstunden - Unternehmer
verschiedener Branchen. Beim wi-
chentlichen Friihstiick tauschen sie Ge-
schiftsempfehlungen aus. Die Kontakte
kommen aus dem eigenen Kunden- und
Bekanntenkreis. ,,Wer gibt, gewinnt!*, so
das Motto des Netzwerks.

Jede Empfehlung wird gezihlt, die
Umsitze, die innerhalb der Gruppe ge-
neriert werden, auch. Branchen diirfen
innerhalb eines Chapters von jeweils nur
einem Vertreter besetzt sein. Der lokale
Charakter des Netzwerks spielt eine ent-
scheidende Rolle. ,Durch regelmifige
Treffen bauen Sie vertrauensvolle Kon-
takte zu Geschiftsleuten Threr Region

auf und entwickeln ein starkes tragfi-
higes Netzwerk", heif3t es in einer BNI-
Broschiire.

Dies wurde auch beim ersten offizi-
ellen Treffen des neuen Chapters ,,Hol-
tenau® deutlich. Fast jeder Besucher
hielt einen Stape! Visitenkarten bereit.
Sie sind neben dem Jahresbeitrag in
Héhe von rund 1.200 Euro die Ein-
trittskarten in die BNI-Welt. Bei einer
dreiminiitigen Runde zum Kennenler-
nen tauschten die Geschiftsleute so
viele Karten wie mdglich aus. Fiir den
~Netzwerker des Tages, der die meis-
ten Karten gesammelt hat, gibt's Ap-
plaus. Wihrend des Friihstiicks hatte
jeder Unternehmer 60 Sekunden Zeit,
seine Firma oder Dienstleistung vorzu-
stellen. Viele hatten einen sogenannten
Gedichtnisanker mitgebracht — einen
Gegenstand, der das Angebot der Fir-
ma symbolisiert. Damit der Start der
neuen Gruppe gelingt, bekommen

BNI-Chapters
LHoltenau®.
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die Unternehmer zunichst Hilfe aus
Hamburg, wo sich seit Jahren Ge-
schiiftsleute im BNI-Netzwerk treffen.
Perdita Habeck, Executive Director
hilft den neuen Gruppen beim Start.
Aus Hamburg hatte sie Zahlen mit-
gebracht, die die Unternehmer iiber-
zeugen sollen: Im Jahr 2011 hitten die
300 BNI-Mitglieder in der Hansestadt
allein iiber das Netzwerk 11,7 Millio-
nen Euro Umsatz generiert. Im Schnitt
habe jedes Mitglied ,vom Weinhindler
bis zum Architekten rund 39.000 Euro
zusitzlich verbuchen kénnen, rechnete
Habeck vor. «
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Weitere Informationen
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